
二手车经销企业业务情况总结 

一、核心概念辨析  

1、经销业务（买卖业务）： 

法律关系：买断交易。车行先从卖方手中购入车辆，取得车辆所有权，再作为销

售方将车辆卖给最终消费者。车行承担车辆的价格波动风险和库存风险。 

盈利模式：销售价格 - 收购价格 = 买卖差价。 

2、经纪业务 & 寄卖业务： 

法律关系：中介服务。车行作为代理人，接受车主（委托人）的委托，代为寻找

买家、协商价格、办理手续。车辆所有权始终归原车主所有。车行不承担库存和

价格风险。 

盈利模式：按约定收取的中介费、服务费或佣金。 

“经纪”与“寄卖”的关系：在二手车行业语境下，“寄卖”是“经纪业务”的

一种具体表现形式。两者在财税处理上完全一致。因此，下文将“经纪/寄卖”

视为同一模式进行讨论。 

二、 经销业务的财税处理  

1、适用情况：车行买断车辆，再进行销售。 

增值税处理 计税依据：按照销售额全额（卖给消费者的价格）计算增值税。 

一般纳税人：目前有优惠政策：从事二手车经销的纳税人销售其收购的二手车，

可以按照简易计税方式，依 3%的征收率减按 0.5% 计算缴纳增值税。应纳增值税 

= 销售额 / (1 + 0.5%) * 0.5%也可以选择放弃减征，按一般计税方法适用 13%

的税率（需取得抵扣凭证才有意义，通常不选）。 



小规模纳税人：同样适用 3%征收率减按 0.5%的政策。同时可享受小规模纳税人

的阶段性免税政策（如月度销售额不超过 10 万元等）。 

2、会计处理示例  

收购车辆时： 

借：库存商品 - 二手车（收购价） 

借：应交税费 - 应交增值税（进项税额）（如取得专用发票） 

贷：银行存款 / 应付账款 

销售车辆时： 

借：银行存款（销售全款） 

贷：主营业务收入（销售全款 / 1.01， 假设简易计税） 

贷：应交税费 - 应交增值税（销项税额）（销售额 / 1.01 * 1%） 

借：主营业务成本 

贷：库存商品 - 二手车（收购价） 

3、发票开具  

采购环节：向原车主索取或自行开具《二手车销售统一发票》 

销售环节：向最终消费者开具《二手车销售统一发票》。 

二、 经纪/寄卖业务的财税处理  

1、适用情况：车行仅提供中介服务，收取服务费。 

增值税处理  



计税依据：仅就收取的服务费/佣金金额计算增值税。 

一般纳税人：税率通常为 6% （属于“经纪代理服务”或“现代服务”）。 

应纳增值税 = 服务费 / (1 + 6%) * 6% 

小规模纳税人： 

征收率为 3% （非二手车经销，不适用 0.5%优惠）。 

应纳增值税 = 服务费 / (1 + 3%) * 3% 

同时可享受小规模纳税人的阶段性免税政策。 

2、会计处理示例（关键！）  

假设代售车辆总价为 100,000 元，服务费为 5,000 元。车行收到买家全款。 

收到买家全部款项时： 

借：银行存款 100,000 

贷：其他应付款 - 代付车主款 95,000（这是代收代付的资金，不是收入！） 

贷：合同负债 / 预收账款 - 服务费 5,000（这是你的收入） 

支付车主款项时： 

借：其他应付款 - 代付车主款 95,000 

贷：银行存款 95,000 

确认服务费收入时（服务完成时）： 

借：合同负债 / 预收账款 - 服务费 5,000 



贷：主营业务收入 5,000（如为一般纳税人，需计提销项税：贷：应交税

费 - 应交增值税（销项税额）） 

3、发票开具（难点与重点）  

理想流程：原车主向最终买家开具《二手车销售统一发票》，车行向原车

主开具“经纪代理服务”发票。 

现实操作（普遍接受的变通流程）：为了方便过户，通常由车行向最终买

家开具《二手车销售统一发票》。 

核心合规要求：在开具这张发票时，必须在备注栏或系统内清晰注明“委

托代销”或“经纪代理”等字样，表明车行并非车辆的所有者。车行就收到的服

务费，向原车主开具“经纪代理服务”类别的增值税发票。 

三、 核心风险与合规要点对比表  

项目 经销模式 经纪/寄卖模式 

车辆所有

权 
归属车行 始终归属原车主 

风险承担 
车行承担跌价、毁损风

险 
原车主承担风险，车行仅负代理责任 

增值税计

税基础 
整车销售额 服务费/佣金金额 

增值税政

策 

可享受 0.5% 的简易

计税优惠 

一般纳税人 6%，小规模纳税人 3%，无 0.5%优

惠 

会计核心

科目 

库存商品、主营业务收

入（全额） 

其他应付款（代收车款）、主营业务收入（服

务费） 

核心风险 
错误适用低税率；库存

管理混乱 

混淆收入性质，将代收车款确认为收入，导致

巨额税款；发票开具不规范 

合同依据 《车辆买卖合同》 《二手车寄卖合同》或《经纪代理合同》 



四、总结与最佳实践  

合同定性：业务开始前，与客户签订的法律合同必须明确业务模式是“买

卖”还是“委托代理”，这是财税处理的根本依据。 

核算清晰：财务核算必须严格区分。经销模式用“库存商品”核算；寄卖

模式必须通过“其他应付款”等负债类科目核算代收代付资金，确保收入

确认准确。 

发票合规：开具《二手车销售统一发票》时，务必根据业务实质选择是否

标注“委托代销”。申报纳税的收入必须与发票内容、业务实质保持一致。 

内外管理：内部流程、账套设置、ERP 系统均需按不同模式进行区分管理，

确保“合同流、资金流、发票流、货物流（物权）”四流合一。 

严格区分并正确应用这两种模式的财税处理方法是二手车企业合规经营、降

低税务风险、实现长远发展的生命线。 

 


